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Анотація. Розглянуто сутність платоспроможності і ліквідності та подано порівняльну оцінку цих по-

нять. Представлено поділ активів за рівнем ліквідності та виділено недоліки при його здійсненні. Окреслено 

основні складові оцінки платоспроможності і ліквідності підприємства. Обґрунтовано необхідність форму-

вання оптимальної структури оборотних активів підприємства на основі врахування рівня їх ліквідності. Під-

креслено важливість ґрунтовної оцінки платоспроможності та ліквідності для їх забезпечення. 
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SOLVENCY AND LIQUIDITY OF ENTERPRISES: THE  

ESSENCE, ASSESSMENT AND CONDITIONS OF SECURITY 
 

Abstract. The author found that special attention is needed to the issues of timely repayment of obligations within 

the set terms and to a certain extent arising in the course of carrying out business activities between economic entities 

and buyers, suppliers, banking institutions, insurance organizations, employees, the state, etc. This is due to the need to 

optimize the cash flows of the company, which is based on their balancing, alignment and synchronization, which re-

quires considerable effort on the part of financiers and time consuming. In addition, the question arises of the availabil-

ity of assets of a certain level of liquidity for the implementation of this process. The process of finding ways to maintain 

an adequate level of solvency and liquidity for an enterprise should be based, first and foremost, on a sound assess-

ment. A comprehensive solvency and liquidity assessment involve assessing the liquidity of the balance sheet, determin-

ing relative liquidity ratios, calculating the principal and additional solvency indicators, analyzing the payment calen-

dar, interpreting the results obtained at each stage of the valuation, identifying the reasons for the negative changes 

and establishing the ability to pay. The author believes that solvency and liquidity is possible only on the basis of for-

mation of assets structure of the balance sheet, which would meet the needs of the enterprise. With different levels of 

liquidity, which is directly related to the estimated period of their transformation into cash, the size and structure of 

assets will, first of all, depend on the volume of debt of the enterprise. In determining this structure, it is proposed to 

rely on the recommended regulatory values of liquidity indicators, which are formed taking into account the specifics of 

conducting business activities of the enterprise, the extent of its implementation, terms of repayment of accounts paya-

ble and other factors affecting their level. 
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Постановка проблеми. Сучасні умови 

господарювання висувають на перший план 

вміння суб’єктів господарювання оператив-

но реагувати на зміни, що відбуваються у 

зовнішньому та внутрішньому середовищі. 

Це зумовлено необхідністю з одного боку 

максимізувати суму прибутку, що бажає 

отримати підприємство, з іншого – забезпе-

чити стабільний фінансовий стан через дося-

гнення відповідного рівня показників оцінки 

його складових, зокрема майнового стану, 

фінансової стійкості, платоспроможності і 

ліквідності, прибутковості та ділової актив-

ності. Особливої уваги потребують питання 

своєчасного погашення зобов’язань у вста-

новлені строки і певному обсязі, що виника-
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ють в процесі здійснення господарської дія-

льності між суб’єктами господарювання та 

покупцями, постачальниками, банківськими 

установами, страховими організаціями, пра-

цівниками, державою тощо. Це, в першу чер-

гу, пов’язано із необхідністю оптимізації 

грошових потоків підприємства, що відбува-

ється на основі їх збалансування, вирівню-

вання та синхронізації, здійснення якої пот-

ребує значних зусиль з боку фінансистів і 

витрат часу.  Крім того, виникає питання 

наявності активів певного рівня ліквідності 

для здійснення цього процесу. Тому, винят-

ково важливим для суб’єктів господарюван-

ня на сьогодні є забезпечення платоспромо-

жності і ліквідності. 

Аналіз останніх досліджень і публіка-

цій. Питання щодо визначення сутності та 

оцінки платоспроможності і ліквідності ґру-

нтовно висвітлені у працях вітчизняних та 

зарубіжних науковців, зокрема Н.О. Власо-

вої, Ю.Ю. Журавльової, К.В. Ізмайлової, 

Л.А. Лахтіонової, І.О. Лук’янченко, В.О. По-

дольської, Ю.М. Тютюнник, Т.Є. Унковсь-

кої, О.В. Яріш, О.О. Яцух. Однак, існують 

розбіжності  у визначенні сутності цих по-

нять, поданих класифікаціях, а також у скла-

ді та методиці розрахунку показників, що їх 

характеризують. Важливим з практичного 

боку вбачається суттєва різниця між норма-

тивними значеннями показників, що харак-

теризують платоспроможність і ліквідність, 

оскільки це суттєво ускладнює інтерпрета-

цію отриманих результатів і, відповідно, мо-

же негативно вплинути на якість управління 

фінансами суб’єктів господарювання. 

Мета роботи. Метою статті є характерис-

тика сутності, спільних рис і відмінностей 

понять платоспроможності й ліквідності як 

складових оцінки фінансового стану підпри-

ємства та обґрунтування основних методич-

них підходів щодо їх оцінки.  

Виклад основного матеріалу. Дослі-

дження сутності понять платоспроможності і 

ліквідності викликає необхідність врахуван-

ня визначень цих понять, представлених у 

нормативно-правових документах. Так, у 

Методичних рекомендаціях щодо виявлення 

ознак неплатоспроможності підприємства та 

ознак дій з приховування банкрутства, фік-

тивного банкрутства чи доведення до банк-

рутства у редакції наказу Міністерства еко-

номіки України від 26.10.2010 №1361 зазна-

чено, що платоспроможність (ліквідність) - 

один з основних якісних показників діяльно-

сті підприємства, що визначає спроможність 

підприємства здійснювати платежі, розрахо-

вуватися з боргами в необхідному обсязі та в 

зазначений термін наявними у нього кошта-

ми або такими, які безперервно поповню-

ються за рахунок його діяльності [10]. Тобто, 

у даному випадку, законодавчо, обидва ви-

значення представлені як тотожні і ряд вче-

них також підтримує таку позицію [1, 5, 7, 

13]. Однак, у більшості випадків науковці 

вбачають різницю між цими категоріями. 

Характеризуючи платоспроможність слід 

відзначити, що єдиного підходу до її визна-

чення немає. За одним з них платоспромож-

ність визначають як здатність підприємства 

виконувати свої зобов’язання в цілому, не-

зважаючи на строки. За іншим платоспро-

можність характеризується як можливість 

підприємства погашати свої термінові та 

поточні зобов’язання. Отже,  відмінність 

виділених підходів полягає, по-перше, у об-

сягах і строках охоплення зобов’язань, по-

друге, у взаємозв’язку з основними елемен-

тами фінансового стану підприємств, а саме 

фінансовою стійкістю та ліквідністю. Осно-

вними ознаками платоспроможності підпри-

ємства є: наявність у достатньому обсязі ко-

штів на банківських рахунках, відсутність 

прострочених поточних зобов’язань. 

У Методичних рекомендаціях щодо вияв-

лення ознак неплатоспроможності підприєм-

ства та ознак дій з приховування банкрутст-

ва, фіктивного банкрутства чи доведення до 

банкрутства від 26.10.2010 №1361 виділено 

поточну і критичну платоспроможність. 

Поточною неплатоспроможністю харак-

теризується фінансовий стан будь-якого під-

приємства, якщо на конкретний момент у 

зв'язку з випадковим збігом обставин тимча-

сово суми наявних у нього коштів і високо-

ліквідних активів недостатньо для погашен-

ня поточного боргу, що відповідно до зако-

нодавчого визначення розглядається як не-

спроможність суб'єкта підприємницької дія-

льності виконати після настання встановле-

ного строку їх сплати грошові зобов'язання 

перед кредиторами, у тому числі із заробіт-

ної плати, а також виконати зобов'язання 

щодо сплати страхових внесків на загально-
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обов'язкове державне пенсійне страхування, 

податків і зборів (обов'язкових платежів) не 

інакше як через відновлення платоспромож-

ності. 

Ознаки критичної неплатоспроможності, 

що відповідають фінансовому стану потен-

ційного банкрутства, мають місце в разі, ко-

ли на початку і наприкінці звітного кварталу 

присутні ознаки поточної неплатоспромож-

ності, а коефіцієнт покриття і коефіцієнт за-

безпечення власними засобами наприкінці 

звітного кварталу менші за їхні нормативні 

значення - 1,0 та 0,1 відповідно [10]. 

Журавльова Ю.Ю. зазначає, що плато-

спроможність підприємства у ширшому ро-

зумінні включає кредитоспроможність, по-

даткоспроможність та ліквідність [4, с.8]. 

Вважаємо це твердження досить суперечли-

вим, оскільки, наприклад, ліквідність  є важ-

ливою умовою або засобом підтримання 

платоспроможності. В свою чергу, податко-

спроможність є скоріше похідною від плато-

спроможності, тоді як кредитоспроможність 

більш комплексне поняття, яке поєднує у 

собі більш широкий спектр факторів. 

Сучасна діяльність суб’єктів господарю-

вання часто супроводжується накопиченням 

значних обсягів заборгованостей, що зумов-

лено несвоєчасними розрахунками та неви-

конанням фінансових зобов’язань перед кон-

трагентами. Дотримання розрахунково-

платіжної дисципліни суб’єктами господа-

рювання безпосередньо залежить від рівня 

ліквідності. 

Ліквідність – це швидкісна здатність під-

приємства трансформувати свої активи у 

грошову форму для покриття необхідних 

платежів у міру настання їх строків. Ця ха-

рактеристика успішності функціонування 

підприємства може розглядатися з двох по-

зицій, а саме, як:  

– час, необхідний для продажу активу;  

– сума, отримана від продажу активу. [12, 

с.139] 

Поняття ліквідності може співвідноситися 

з такими складовими:  

по-перше, з активами підприємства;  

по-друге, з їх сукупністю («ліквідність ба-

лансу»); 

по-третє, з підприємством як суб’єктом 

господарювання («ліквідність підприємст-

ва»).  

Відносно ліквідності активів зазначимо, 

що чим коротше період перетворення еко-

номічних ресурсів у грошові кошти, тим ви-

ще їх ліквідність. Отже, найбільш ліквідним 

активом є грошові кошти.  

Ліквідність балансу характеризується ста-

ном активів та їх співвідношенням з поточ-

ними зобов’язаннями. При цьому має зна-

чення можливість суб’єкта господарювання 

обернути активи у готівку та погасити власні 

платіжні зобов’язання. А отже, строк перет-

ворення активів у готівку повинен відповіда-

ти строку погашення платіжних зобов'язань. 

Ліквідність суб'єкта господарювання - це 

здатність та швидкість перетворення оборо-

тних активів у грошові кошти з метою пога-

шення поточних зобов'язань як у міру над-

ходження термінів їх сплати, так і простро-

чених боргів [6]. 

Якісна відмінність понять «ліквідність ак-

тивів» і «ліквідність підприємства» полягає у 

тому, що остання характеристика синтезує 

не лише властивості активів, але й умови 

залучення фінансових ресурсів для їх утво-

рення, у той час як ліквідність активів визна-

чається безвідносно до правої частини бала-

нсу підприємства [13].  

В цілому, основні відмінності між ліквід-

ністю підприємства та його платоспромож-

ністю полягають у наступному:  

- ліквідність підприємства визначається 

розміром та складом поточних активів, а 

платоспроможність наявністю поточних ак-

тивів у певній (грошовій, високоліквідній) 

формі; 

 - ліквідність підприємства припускає 

співвідношення всіх поточних активів та їх 

груп з поточними зобов'язаннями, а плато-

спроможність – високоліквідних активів із 

найбільш терміновими зобов'язаннями;  

- платоспроможність більш динамічна, 

ніж ліквідність;  

- платоспроможність характеризує поточ-

ний стан підприємства, а ліквідність не тіль-

ки поточний, але й перспективний;  

- ліквідність підприємства визначається 

рухом фінансових потоків, а платоспромож-

ність – рухом грошових потоків [2, с.13]. 

У науковій літературі  деякі автори де-

якою мірою ототожнюють поняття плато-

спроможність та фінансова стійкість [8], а 

деякі стверджують, що платоспроможність 
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передбачає фінансову стійкість господарю-

вання [3, с.248], тобто пропонують проводи-

ти її оцінку зважаючи на показники фінансо-

вої стійкості. 

Оскільки ліквідність є засобом підтри-

мання платоспроможності вважаємо за доці-

льне зазначити, що метою оцінки ліквідності 

є встановлення можливостей підприємства 

погашати свої зобов’язання з урахуванням 

швидкісної здатності трансформувати активи 

у грошову форму у міру настання строків її 

покриття. 

Комплексна оцінка платоспроможності і 

ліквідності передбачає оцінку ліквідності 

балансу, визначення відносних показників 

ліквідності, розрахунок основних і додатко-

вих показників платоспроможності, аналіз 

платіжного календаря, інтерпретацію отри-

маних результатів на кожному етапі оцінки, 

визначення причин негативних змін та вста-

новлення платіжних можливостей підприєм-

ства. 

Для оцінки реального ступеня ліквідності 

підприємства проводиться аналіз ліквідності 

балансу (на основі форми 1 «Баланс»  (Звіт 

про фінансовий стан)) шляхом зіставлення 

відповідних груп активів і пасивів.

  
Таблиця 1  

Групування активів і пасивів підприємства для аналізу  

ліквідності балансу 

Групи 

Умовне 

позна-

чення 

Характеристика Розрахунок 

Активи, згруповані за рівнем ліквідності 

Абсолютно лік-

відні активи 
А1 

Грошові кошти та їх еквіваленти і 

поточні фінансові інвестиції 
р.1160 + р.1165 

Активи, що шви-

дко реалізуються  
А2 

Дебіторська заборгованість, вексе-

лі одержані та інші оборотні акти-

ви 

р.1125 + р.1130 + р.1135 

+ р.1140 + р.1145 + 

р.1155 + р.1190 

Активи, що пові-

льно реалізують-

ся 

А3 
Запаси, поточні біологічні активи 

та витрати майбутніх періодів 
р.1100 + р. 1110 + р.1170 

Активи, що важко 

реалізуються 
А4 

Необоротні активи. 

Необоротні активи, утримувані 

для продажу, та групи вибуття 

р.1095 + р.1200 

Пасиви, згруповані за строками погашення 

Найбільш строко-

ві зобов'язання 
П1 

Поточна кредиторська заборгова-

ність 

р.1615 + р.1620 + р.1625 

+ +р.1630 + р.1635 + 

р.1640 + р.1645 + р.1650 

Короткострокові 

пасиви 
П2 

Короткострокові кредити банків, 

векселі видані, поточна кредитор-

ська  заборгованість за довгостро-

ковими зобов’язаннями, інші по-

точні зобов’язання, поточні забез-

печення  та доходи майбутніх пе-

р.1600 + р.1605 + р.1610+ 

р. 1660+р.1665+ р.1690 
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ріодів 

Довгострокові 

пасиви 
П3 

Довгострокові зобов’язання і за-

безпечення 
р.1595 

Постійні пасиви П4 

Власний капітал; зобов’язання, 

пов’язані з необоротними актива-

ми, утримуваними для продажу, та 

групами вибуття 

р.1495+р.1700  

 
Зазначимо, що до активів, які повільно ре-

алізуються, відносять запаси в повному об-

сязі, не враховуючи їх структуру. До складу 

запасів входять виробничі запаси, незавер-

шене виробництво, готова продукція, товари. 

Вважаємо, що рівень ліквідності за окреми-

ми структурними елементами запасів різний, 

серед іншого, найвищий має готова продук-

ція. Останнє є підставою включення її до 

групи активів, що швидко реалізуються. 

Звичайно, необхідно враховувати особливос-

ті ведення господарської діяльності, зокрема 

сезонність виробництва, заплановані строки 

реалізації, масштаби діяльності та інші фак-

тори, що впливають на рівень ліквідності 

активів. Крім того, в балансі готова продук-

ція відображається за виробничою собіварті-

стю, і логічно припустити, що ця сума менше 

можливих доходів, які будуть отримані від її 

реалізації. Отже, розрахунковий рівень лік-

відності активів також буде нижчий за реа-

льний.  

Виходячи з проведених розрахунків 

обов’язково формується висновок про лік-

відність балансу. За  традиційним підходом 

щодо його оцінки баланс вважається абсо-

лютно ліквідним за умов, які описуються 

набором нерівностей: А1≥П1; А2≥П2; 

А3≥П3; А4≤П4 [14, с.426]. Баланс є 

неліквідним, якщо не виконується жодна з 

представлених умов. 

З урахуванням поточної, короткостроко-

вої та довгострокової часової перспективи 

вчені виділяють чотири типи ліквідності ба-

лансу.  

Таблиця 2 

Інтерпретація результатів оцінки ліквідності балансу з урахуванням часо-

вої перспективи [11, с. 148] 

Тип ліквідно-

сті балансу 

Перспектива 

Поточна Короткострокова Довгострокова 

Абсолютний А1 ≥ П1 А1 ≥ П1+ П2 А1 ≥ П1+ П2 + П3 

Нормальний А1 + А2 ≥ П1 А1 + А2 ≥ П1 + П2 
А1 + А2 ≥ П1 + П2 + 

П3 

Критичний 
А1 + А2 + А3 ≥ 

П1 

А1 + А2 + А3 ≥ П1 

+П2 

А1 + А2 + А3 ≥ П1 

+П2 + П3 

Кризовий А1 + А2 + А3≤ П1 
А1 + А2 + А3 ≤ П1 

+ П2 

А1 + А2 + А3 ≤ П1 + 

П2 + П3 

 

Деякі науковці пропонують доповнювати 

оцінку ліквідності балансу розрахунком за-

гального показника ліквідності для прове-

дення комплексного оцінювання динаміки 

ліквідності балансу:  

ЗПЛ =  
А1 × 𝑉𝐴1 + А2 × 𝑉𝐴2 + А3 × 𝑉𝐴3

П1 × 𝑉П1 + П2 × 𝑉П2 + П3 × 𝑉П3
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де А і П – величини відповідних груп ак-

тивів і пасивів, тис. грн;  

VА і VП – частки відповідних груп активів 

і пасивів у їх загальному підсумку, % Під-

вищення загального показника ліквідності 

свідчить про позитивну динаміку ліквідності 

балансу, і навпаки [12, с.145]. 

Для оцінювання ступеня ліквідності підп-

риємства використовують ряд відносних по-

казників ліквідності, що різняться набором 

ліквідних засобів, які використовують для 

покриття короткотермінових зобов'язань. 

Залежно від того, які види оборотних активів 

приймаються у розрахунок, виокремлюють 

різні показники ліквідності. Найчастіше при 

оцінці ліквідності використовують коефіці-

єнт абсолютної, швидкої та загальної ліквід-

ності (коефіцієнт покриття). 

Таблиця 3 

Показники ліквідності підприємства [15, с.175] 

Показник Розрахунок Зміст, нормативне значення 

Коефіцієнт пок-

риття 

відношення оборотних активів до 

поточних зобов'язань підприємства  

показує достатність ресурсів підприєм-

ства, які можуть бути використані для 

погашення його поточних зобов'язань. 

Нормативне значення >1,5-2,5 ф 1 р.1195/ф1р.1695  

Коефіцієнт шви-

дкої ліквідності 

відношення активів, що швидко 

реалізуються (дебіторська заборго-

ваність, інші оборотні активи) та 

абсолютно ліквідних активів до 

поточних зобов'язань підприємст-

ва.  

характеризує платіжні можливості під-

приємства щодо сплати поточних зобо-

в'язань за умови своєчасного проведен-

ня розрахунків з дебіторами  

Нормативне значення >0,6-0,8. 
ф1(р.1195 – р.1100- р.1110- р.1170) 

/  ф1 р.1695  

Коефіцієнт абсо-

лютної ліквідно-

сті 

відношення грошових засобів та 

їхніх еквівалентів і поточних фі-

нансових інвестицій до поточних 

зобов'язань  

показує, яка частина боргів підприємс-

тва може бути сплачена негайно  

Нормативне значення >0,2-0,35 

ф1(р.1160 + р.1165) /  ф1р.1695  

 

Залежно від того, якими видами платіж-

них засобів підприємство має можливість 

здійснити оплату поточних зобов’язань і за-

безпечень, визначають три рівні платоспро-

можності:  

1) грошова характеризується коефіцієнтом 

абсолютної ліквідності;  

2) розрахункова характеризується 

коефіцієнтом швидкої ліквідності;  

3) потенційна характеризується 

коефіцієнтом загальної ліквідності.  

У Методичних рекомендаціях щодо вияв-

лення ознак неплатоспроможності підприєм-

ства та ознак дій з приховування банкрутст-

ва, фіктивного банкрутства чи доведення до 

банкрутства до показників оцінки ліквіднос-

ті, окрім наведених, віднесені маневреність 

власних оборотних засобів, частка оборот-

них коштів в активах, частка власних оборо-

тних коштів в їх загальній сумі, частка влас-

них оборотних коштів у покритті запасів, 

частка запасів у оборотних активах, коефіці-

єнт покриття запасів. 

Пов’язуючи платоспроможність і ліквід-

ність слід відмітити важливість питання фо-

рмування структури активів балансу, яка б 

відповідала потребам підприємства. За різ-

ного рівня ліквідності, що безпосередньо 

пов'язаний із орієнтовним періодом їх тран-

сформації у грошові кошти, розмір і струк-

тура активів, насамперед, буде залежати від 

обсягів заборгованості підприємства. Для 

цього як у працях науковців, так і в нормати-

вних документах є рекомендовані норматив-

ні значення показників ліквідності. Останні 

можуть бути різними для окремих галузей 
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економіки, залежати від інтерпретації того 

чи іншого наукового підходу. Однак, узага-

льнюючі можна зазначити, що, наприклад, 

для сільськогосподарських підприємств роз-

мір абсолютно ліквідних активів (грошових 

коштів, їх еквівалентів та поточних фінансо-

вих інвестицій) повинен становити не менше 

0,2 від суми поточних зобов’язань; розмір 

активів, що швидко реалізуються (дебіторсь-

ка заборгованість, інші оборотні активи) та 

абсолютно ліквідних активів по відношенню 

до суми поточних зобов’язань повинен скла-

дати більше ніж 0,8; співвідношення поточ-

них активів і поточних зобов’язань повинно 

бути близьким до 2. Виходячи з цих мірку-

вань, можна визначити оптимальну структу-

ру оборотних активів підприємства. Отже, у 

структурі оборотних активів 10% повинно 

припадати на грошові кошти та їх еквівален-

ти, 30%-40% - на дебіторську заборгованість 

та інші оборотні активи і 50-60% - на запаси 

та поточні біологічні активи. Ряд вчених до-

тримується позиції, що співвідношення по-

точних активів і поточних зобов’язань по-

винно бути близьким до 1. Відповідно реко-

мендована структура оборотних активів ма-

тиме інший вигляд. Отже, саме нормативні 

значення показників ліквідності є відправ-

ною точкою формування оптимальної струк-

тури оборотних активів підприємства. Нау-

ковці зазначають, що на кожному підприєм-

стві, зважаючи на конкретні умови господа-

рювання, можна визначати нормативне зна-

чення коефіцієнта загальної ліквідності за 

формулою: 

КЗЛн =
Зн + ДЗд + ПКЗ

ПКЗ
, 

де: КЗЛн - нормативне значення коефіціє-

нта загальної ліквідності;  

ЗН – матеріальні запаси у межах нормати-

вної потреби;  

ДЗД – довгострокова дебіторська заборго-

ваність;  

ПКЗ – поточна кредиторська заборгова-

ність [12, с.149]. 

Це підвищить об’єктивність отриманих 

результатів й дозволить сформувати адеква-

тну існуючим умовам структуру оборотних 

активів. 

Висновки. Процес пошуку шляхів підт-

римання достатнього рівня платоспромож-

ності і ліквідності підприємства повинен 

базуватися, в першу чергу, на основі ґрунто-

вної оцінки. Отримані результати, їх якісна 

інтерпретація, в свою чергу, повинні стати 

основою застосування комплексного підходу 

щодо оптимізації грошових потоків підпри-

ємства за розміром і у часі, встановлення 

оптимального залишку грошових коштів, 

удосконалення роботи щодо формування 

оптимальних обсягів і структури дебіторсь-

кої та кредиторської заборгованостей, інших 

зобов’язань, чіткого дотримання розрахун-

ково-платіжної дисципліни та забезпечити 

високу якість управління активами та капі-

талом. В цілому це сприятиме формуванню 

стабільного фінансового стану, підвищить 

рівень фінансової безпеки підприємства у 

коротко- і довгостроковій перспективі та 

забезпечить досягнення цілей, сформованих 

фінансовою стратегією. 
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